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Az On openEU cégjegyzéke __
Szolgaltatasok és tobbletértekek a németorszagi piacon On elétt allo
sikerpalyahoz
Az openEU cegjegyzek a maga nemeben egyedulallo az olyan
cégek és vallalkozasok B2B agazati bejegyzése terén, amelyek
arra torekszenek, hogy egy webes cégjegyzékben, tehat online
valéban meg is talaljak oket.
A mi cegjegyzékunk magyarorszagi cegek és vallalatok szamara
készult, amelyek sikeres belépésre torekednek a német nyelvl
piacra, vagy uj ugyfeleket, beszallitokat vagy akar partnereket
keresnek ezen a piacon. Ezen felul az openEU aktualis hireket
és informaciokat kinal az EU gazdasagarol. Az
openEU folyamatosan bovul, nem torekszik azonban a
teljessegre!
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az On cegének openEU-ra valo

bejegyzésével
Szolgaltatasok és tobbletértékek a németorszagi piacon On el6tt allé
sikerpalyahoz

‘I NE

Célpiaci Know-how
Célcsoport-relevancia

Keresboptimalizalas a németnyelvl interneten

Tobbnyelv(, szakszerl ugyféltamogatas

Biztos tervezés az informacioknak és az atlathatésagnak
koszonhetoen

Kompetencia Power

Hatekonysagnovelés
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1. Célpiaci Know-how

Egy kis- és kozépvallalkozas, amely Magyarorszagon j6, Németorszagban akar
meég sokkal sikeresebb is lehet. Feltéve, hogy ismeri a német piacot. A
magyarorszagi openEU CEO-ja egy német, aki a Joint Venture Szovetség
elnoksegében is tevékenykedik.

Mindennek j6 oka van, hiszen az ,FF"-bél ismeri a

gty Magyarorszag-Ausztria-Németorszag gazdasagi palyat.
[t — Németorszagban pedig a gazdasagi kapcsolatépités profijai
N a— ulnek tdbbek kozott azert, hogy minden lehetséges kiegészitd

ajanlattal, a lehetd legprofibban és a szukséges erdforras-
tudatossaggal tamogassak a piacra lépést.

] OINT VENTURE A piacra lépes jovoje az internetes technolégiaban van! Az
o o ) openEU altal On az egész foldkerekség egyik legsikeresebb
X m-em{’}? {"?'{“"f“"ﬁmﬁﬂ‘?" ‘J ondand exportnemzetének nyelvét beszéli — ez az On els6é szamu
sikertényezdje!

Németorszag az export vilagbajnoka, viszont Németorszagnak ehhez sokat kell
vasarolniais, hogy tarthassa ezt a statuszat. Az openEU-hoz val6 csatlakozasaval
On arr6l dont, mennyire vesz részt az On vallalkozasa abban a versenyben, amely
ezért a csaknem 800 milliard eurdéért folyik. Ez a munka profiknak val6é —
kulcsszavainak havonkénti, profi német SEO-k altali Check-Up-ja valamint a folyamatos

tdmogatasunk csodakat tehet. ope”E u
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1. Célpiaci Know-how
Németorszag kulkereskedelme (milliard €)
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© Statistisches Bundesamt, Wiesbaden 2008
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1. Célpiaci Know-how
Online reklam kiadasok D 1-9/2008, 6sszesen 1,4 Mrd. / ndv. az el6z6 évi 44%-a

< Kiadasi példak mio. €-ban

= Mar 2008 els6 kilenc honapja soran 44
szazalékkal tobbet forditottak
Németorszagban online-reklamra
(mintegy 1,4 milliard €), mint az el6z6 év
hasonl¢ idbszakaban.

= 370 millié €-val tobbet fizettek Ki
telekommunikacios és internet-
szolgaltatéknak (66%-kal tobbet, mint
2007 hasonl¢6 id6szakaban).

= Felmérés: klasszikus online-reklam,
beleértve a bannerek, Pop-Up-ok,

= Telekom/Internet 66 % keres6szo- és affiliate-marketing stb. —

m Kereskedelem/Csomagkuldék 37 % T ‘si f .
Bank/Pénziigyi szolg. 40% ezek a jovo sikeres bemutatkozasi formai.

Meédia/Entertainment 25%

Adatok © Marktforschungsinstitut Thomson Media Control, 2008

openEU
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2. Célcsoport-relevancia

B2B agazati bejegyzések Az openEU partnerei

Az openEU cégjegyzék a maga nemeében
egyedulallé az olyan cégek és vallalkozasok
B2B agazati bejegyzése terén, amelyek arra

’ " , REGIERUNG ﬂi’rﬂf:,mm"“

torekszenek, hogy egy webes cégjegyzekben - und Tt
; ; : . At onuine

tehat online - valéban meg is talaljak oket. wievn aur sraier hang

Itt bejegyezhetik magukat olyan

magyarorszagi cegek és vallalatok, melyek r
sikeres belépést szeretnének elérni a bfai K4 ey ﬂ
németnyelvl piacokra. Ezen felul német it
olvasdinak az openEU aktualis hireket és
informaciokat kinal az EU gazdasagabdl, a ==
német minisztériumokbdl és kulkereskedelmi T
szOvetsegekbdl. g

Az openEU-ba valo bejegyzéssel On a kévetkezé célcsoportokat éri el:

-1 az On termékei irant érdekl6d6, német nyelven (is) kommunikalé beszerzési vezettket
] német cégvezetOket, akik évek ota ugy ismerik az openEU-t, mint a gazdasagi hirek
naprakész és semleges plattformjat

) interneten kereséket, akik a keresémotorokon az On termékeit keresik, 6k a
keresGoptimalizalasunk altal kozvetlenil az On openEU-s termékbemutatojara jutnak

openEU
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3. Keresboptimalizalas a német interneten

Keresémarketing (SEM) — Ker

esboptimalizalas (SEO)

Keres6marketing Keres6optimalizalas

= A SEM esetében nem a -
szolgaltatod keresi az
ugyfeleket, hanem az
ugyfelek aktivan keresik \
a szolgaltatot. - /
= A keres6marketing

esetében On mindig

abban a pillanatban éri el

a potencialis ugyfeleit, -

amikor 6k épp egy

terméket/szolgaltatast

keresnek. Ehhez az

ugyfeleknek még csak

nem is kell ismerniuk az

oldalunkat.

Page = 8

On Page és Off Page
optimalizalas, és minden

olyan tényezd és keresboptimalizalas a
intézkedés a

\ keresdmotoroknal elért
keresboptimalizalassal (elsbk kozti) helyezések

kapcsolatosan, amelyeket altal generalja a
magan a honlapon vallalkozas szamara
végrehajtanak. remelt tobbletet.

= Egy professzionalisan
elvégzett

Itt elsOGsorban a
szemantikai optimalizalas
kerul erO0sen elotérbe.

= A forgalom ndvekedése
realisan lehet 30% és
akar tobb is, mindezt
jelentésen alacsonyabb
koltségek mellett.

openE u
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3. Keresboptimalizalas

Egyéertelmien a professzionalis SEO-k altal megnoévelt talalati arany a kereso-
ajanlatkeréesekneél via Google az openEU-n — a szamok ezerben értendék

o __J

Németorszag

Magyarorszag NN 7]
Europa NN
. 65 s
Romania -

W 2008 = 2007

openEU
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3. Keresboptimalizalas

A On elényei Keresémotorok

Az eddigi cégportalok és agazati jegyzekek

hatranyat az openEU most az On elényére

forditotta — mert az On cégének

bejegyzését jovébeni tigyfelei mar killsé hﬂoo
keresdmotorokkal is megtalaljak a Dwmﬂ
kulcsszavain keresztul, nem csak akkor, ha

az On termékeit keresd érdeklédd mar a
céaportslon van Go(}g[e @
SOM

Tehat kucsszavai alapjan az On teljes DEUTSCHLAND ¢

német internetes teljesitményét és az ’

openEU-n valé megjelenését is
openEU

optimalizaljuk, erre természetesen a
HOW to win in EAST/WEST > ./

Package Big ajanlatunk a legalkalmasabb,
ezzel érheti el a legjobb eredményeket is.
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3. Keresboptimalizalas - Search Engine Marketing (SEM)

SEM vilagszerte, ndvekedés szazalékban

= B2C — Minden harmadik ember az
interneten tajékozodik egy termék
megvasarlasa el6tt (vagy egy
szolgaltatas igénybevétele el6tt) az
adott termékrdl (szolgaltatasrol)

45 = B2B — Minden negyedik cég el6szor

interneten keresztul keresi az
esetlegesen megfelel6 partnereket,
uj uzleti kapcsolatokat

= A SEO és a SEM jelentésége
rendkivuli mértékben

2005 2006 2007 2008 megnovekedett, mivel tagabb

hatokort garantalnak és a klasszikus

marketinghez képest Iényegesen

olcsébbak. ope”Eu
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B Internet marketing = Klasszikus Marketing
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4. Szakszerl ugyféeltamogatas
Bizonyosan van az On kdzelében egy openEU cégbejegyzési tanacsado.

Tobbnyelvi, szakszerl Ggyféltamogatas

Mindig az On kozelében van egy openEU cégbejegyzési tanacsado. Vele
kozOsen — telefonon vagy szemeélyes beszélgetés soran sajat vallalkozasanal —
On zavartalanul beszélheti meg a céljait és ezutan egyedi ajanlatot kap,
megoldasokkal arra, hogyan érheti el ezeket a célokat a lehetd leggyorsabban.
Tanacsadoja tovabbra is tamogatja Ont és folyamatosan tajékoztatja, hol all On
és hogyan tud még jobb eredményeket elérni. Minden kéz a kézben megy
legjobban, nemde? Hivjon bennlnket!

openE u
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= On dénti el, milyen biztosan jut kézelebb a céljahoz.

= Ez a Package megvalasztasa és az On vallalkozasanak és termékeinek megjelenitésére
vonatkozdé dontések mellett feltétlendl figg az alabbiaktdl is
= a legkompetensebb forditas
= az optimalis Search Engine Optimization (SEQO) és
= a legjobb marketingtechnikai atdolgozas.

= Ezeket a szolgaltatasokat az alabbiakban foglaltuk 0ssze:

openE U
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5. Biztos tervezeés - openEU Packages
Bejegyzések az openEU cégportalon az On sikere érdekében

Cimadatok

Elérhetoségek

Céginformaciok

Termékcsoport megnevezes
Termékleiras

Az On honlapjanak megnevezése

Keresboptimalizalas az On cégére vonatkozolag
a mi oldalainkon

Az els6 cikk gazdasagi portalunkon téritésmentes
(az esetleges forditasi koltségek kivételével)

30.- €-tol
(féléves szerz6dés esetén +5%)
openEU

KWORY O fo win in EAST/ WEST
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5. Biztos tervezeés - openEU Packages
Bejegyzések az openEU cégportalon az On sikere érdekében

= Cimadatok

= Elérhet6ségek

(E-Mail, honlap megnevezése, a link-et beleértve)
Céginformaciok

= Logo az On céginformacioi mellett, linkelés nélkdl

Termékcsoport megnevezes
= Termékleiras

= Az elsé cikk gazdasagi portalunkon téritésmentes
(az esetleges forditasi koltségek kivételével)

= Linkelés az On honlapjanak 2 termékére

= Keres®optimalizalas az On termékeire vonatkozolag
a mi oldalunkon

= SEO tevékenyseég 2 kulcsszora
= Az On eredeti céges szdvegének optimalizalasa (SEO)
= Az On termékszovegeinek optimalizalasa (SEO)

50.- €-tol

(féléves szerz6dés esetén +5%) oPe” E u
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5. Biztos tervezeés - openEU Packages
Bejegyzések az openEU cégportalon az On sikere érdekében

= Cimadatok
= Elérhetbségek
(E-Mail, honlap megnevezése link-et beleértve)
= Céginformaciok
= Logo az On céginformacioi mellett, linkelés nélkdl
= Termékcsoportmegnevezés
= Termékleiras

= Az els6 cikk gazdasagi portalunkon téritésmentes
(az esetleges forditasi koltségek kivételéve)

= Linkelés az On honlapjanak 5 termékére

= Keresdoptimalizalas az On termékeire vonatkozolag
a mi oldalunkon

= SEO tevékenység 5 kulcsszoéra
= Az On eredeti céges szdvegének optimalizalasa (SEO)
= Az On termékszovegeinek optimalizalasa (SEO)

= Havi folyamatos optimalizalas
(SEO-szerviz Google-alapon)

70.- €-t0l

(féléves szerz6dés esetén +5%) oPe” E u
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6. Kompetencia Power - Egyediilallé jellemz&ink

Koncepci6 Cel

= Az On céljait kozosen tarjuk fel az
openEU tanacsadoi beszelgetésen
és megfeleld reklamhelyeket
foglalunk Németorszagban az On
sikere érdekében.

= Ez a koncepcié még soha nem
|étezett: exkluziv, tehat kizarolag
magyar cegeknek végzunk
,optimalizalast” egyenesen a német
és osztrak gazdasag kozpontjaiba. )
= Az On vallalkozasat a kulcsszavaival
(megtamogatva az openEU
= A

{ ‘I minisztériumokbal stb. szarmazo6
K_a . gazdasagi hireinek legendas
1aahalora. kézvetlenil s mat ismertségevel) kdzvetlenil a
\d”"agt" ahora’,k ozVe '?pu' R dontéshozdok monitoraira
ontéshozok szamitogeépeire. optimalizaljuk”.

= De az 6sszes faradozas végén
mindig a vasarlas lezarasanak kell
allnial

openEU
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6. Kompetencia Power - Egyediilllé jellemz8ink
Munkafolyamatunk a k6zos sikerhez

= Az On céljait k6zosen tarjuk fel az openEU tanacsadoi
beszélgetésen és megfeleld reklamhelyeket foglalunk
Németorszagban az On sikere érdekében.

= Az On vallalkozasat a kulcsszavaival (megtamogatva az openEU
gazdasagi hireinek ismertségeével) kozvetlenul a németnyelvi
gazdasagi t tér dontéshozoinak monitoraira ,,optimalizaljuk”.
Munkatarsaink igény esetén segitenek minden kérdésben az alabbi
témakorokben:
,Piackutatas és beszalliték vagy ugyfelek keresése”
,1argyalasok a németnyelv( partnerekkel®

= Az 6sszes faradozas végén mindig az On siker-ndvekedésének kell
allnia!

openEU
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7. Hatékonysagnovelés

A mi KnowHow-nk az 6n sikere érdekében!

= A meglévd eszkozokkel, némi marketing-raforditassal és
egyutt a mi KnowHow-nkal, a szinergia kihasznalasa altal
szerezzen maganak tobbletforgalmat.

= Minden olyan akadalyt, mint a ,mas nyelv®, ,mas kultura®,
stanusitasi kovetelmeények” stb. mi szivesen lekiizdink az On
érdekében és Onnel egyutt.

= Tanusitott szolgaltatokent meglévo tapasztalataink és
auditoraink Ont egy partnerszintre (,szemmagassagba”)
hozzak németorszagi partnereivel. De ez még nem minden:

= A német vallalatokkal létrejott els6 par jo Uzlet nyoman talan
szeretne egy kereskedelmi kirendeltséget, raktarat vagy
vegyes vallalatot nyitni Németorszagban — hogy koltségeket
takaritson meg?

= Vagy reprezentativ targyaldhelyiségre van szuksége
Bécsben, hogy talalkozzon Németorszagi
targyalopartnerével?

= A mi dolgunk, hogy professzionalisan megoldjuk az On
problémait, amelyek egy masik orszagba valb belépéskor
felmerulnek. Kérjen t6lunk ajanlatot minden kotelezettség

nélkil! Pe”Eu
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